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Aus unserem Leistungsspekirum:

/ Verkaufstrainings

/ FOhrungskrafte-Trainings

/ Teambuilding

/ Lehrlingsschulungen

/ Vertriebscoaching on the Job
/ Telefontraining

/ Einzelcoaching

/ Counselling

/ Supervision

/ Mentoring

/ Kommunikationsworkshops

/ und lhr spezielles MaBnahmenpaket.

Fur lhren individuellen Trainingsbedarf
gleich anfragen unter +43 (0)664 535 61 61!

Sie konnen
beides haben —
Spal und
Erfolg!
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Wir begleiten Sie auf
dem Weg zu lhrer Top-Leistung -
und Sie werden Spaf3 daran haben!

Bei Verkaufstrainings, Karriere-Coachings, FUhrungskrafte-Schulungen und was sich sonst an
modernen Dienstleistern findet, ist es wie mit allem im Leben: Es gibt solche und solche —und
dann noch die wirklich Guten. Wie fairkaufstraining! Was nun so gut an unsiste Ganz einfach:

Bei fairkaufstraining wird jedes MaBnahmenpaket ganz
genau auflhr Vorwissen, lhre Situation und Ihren Bedarf
abgestimmt. Zudem halten wir nichts von Vorlesungen
und Folienmarathons. Wir arbeiten praxisnah und
gehenmitlhnen auchins Feld.

fairkaufstraining steht fOr SpaB am Lernen, am Erfolg, an
der Persénlichkeitsentwicklung. fairkaufstraining steht
fUr exzellente Verkaufstrainer, sicheres Verkaufen,
groBe Karrieren und menschlichen Erfolg, der von Be-
geisterung getragen wird. Wir schaffen personlichen
Mehrwert — vom Lehrling bis zur FOUhrungskraft, in Teams
und beiselbststandigen Verkaufsprofis.

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752

A: 3454 Gutenbrunn 40 M: office@fairkaufstraining.at Falr!<aUFS/'Palhlh3eu
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.. kommuniziere verstandlichl!
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Wir lesen auch zwischen den Zahlen.

Bei fairkaufstraining haben wir Verkaufs-
techniken und das mit den Zahlen, Fakten und
Daten gut verstanden. Wir halten messbare
Ergebnisse fUr essenziell, gerade wenn
Umsatzsteigerung das Ziel ist. Auch bei der
Auswahl unserer Methoden setzen wir auf
systemisch erprobte und nachweislich wirksame
Strategien. Aber wir wissen, dass es um mehr
geht, wenn die Potenziale von Verkaufs- und
FUhrungspersoénlichkeiten nachhaltig geweckt
werden sollen. Es geht um die Menschen undihre
individuelle Persénlichkeit.

Bei fairkaufstraining erzielen wir die perfekte Balance zwischen Hardfacts und Softskills. Wir
wissen: Nur wer authentisch bleibt und in Kontakt mit seinen Kunden und mit sich selbst ist,
kann beim Verkaufen eine(r) von den Bestensein.

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752 [ o
7 A: 3454 Gutenbrunn40  M: office@fairkaufstraining.at fblf/(dUPsfraln/ng.eu
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fairkaufstraining setzt Impulse fir Andersdenkende
und solche, die es werden wollen.

fairkaufstraining hat kein Schema F -
dafur aber das Prinzip fairl :

f fUr fokussiert:
Weil wir mit Innen klare Ziele definieren.
a fUr authentisch:
Weil wir lebbare, zu den Menschen
passende Erfolgsstrategien entwickeln.
i fUrindividuell:
Weil wir Sie persénlich nehmen
und genau lhre Lésung erarbeiten.
r fUr ressourcenorientiert:
Weil wir lhre Moglichkeiten und
Potenziale erkennen und foérdern.

Wir verkaufen
lhnen nicht
einfach eine
Schulung. Wir
begleiten Sie
zu lhrem Erfolg!
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Erst Bescheid wissen, dann handeln.

fairkaufstraining hat ein flexibles Leistungsspekirum.
fairkaufstraining steht fur individuelle Lésungen, die
Ihnen als Person, Inrem Unternehmen und Ihrem Team
gerechtwerden.

Unsere Methode? Das kommt ganz auf Sie an! Wir nutzen ein sorgfaltig ausgewdhltes ,,Best-
of*-Repertoire aus zahlreichen anerkannten Beratungsmethoden. So verbinden wir etwa
Systemisches Coaching mit Techniken aus NLP, nutzen die Resonanzmethode®, beherrschen
korper- und erlebnisorientiertes Trainingsdesign, limbisches Marketing und sind ausgebildet in
SIZE Prozess®.

[-1SIZE Prozess"

B 20 Finw Mo e LomadSihe Lmawapm

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752 [ o
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Vor jedem Training analysieren wir gemeinsam lhre Winsche
und lhren Schulungsbedarf. Wir definieren konkrete Ziele, etwa ,,Optimierung der internen
Kommunikation*, ,,Umsatzsteigerung um 20%" etc. Dabei achten wir auf die DurchfGhrbarkeit
eines ganzheitlichen Konzepts und auf seine potenziellen systemischen Auswirkungen.

Unsere Teilnehmerlnnen lernen wir vor jedem Training gerne
personlich kennen. Wir ermitteln vor allem lhre Starken und Ressourcen, um gezielt ein fur Sie
wirksames Trainingskonzept zu erarbeiten. Wir designen exklusiv fur Sie ein MaBnahmenpaket,
etwa mit Trainings, Counselling, Coaching und/oder Supervision.

Unsere Trainings werden von handverlesenen Top-Expertinnen in kurzweiliger
und praxisnaher Weise durchgefUhrt. Rechnen Sie mit SpalB am Lernen und Verkaufen!

Nach jeder Trainingseinheit wird ein schriftliches und moindliches
Feedback der Teilnehmer eingeholt und ausgewertet. So wird der Uberblick Uber den
Fortschritt sichergestellt.

Damit Sie dasin lhrem Training vermittelte Wissen nachhaltigin die
Praxis mithnehmen, begleiten wir Sie je nach Bedarf mit MaBnahmen wie Einzelcoaching oder
Mentoring —und bieten eigene Transferworkshops zum Abschluss Ihres Trainingszyklus an.

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752
A: 3454 Gutenbrunn 40 M: office@fairkaufstraining.at
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Wir von fairkaufstraining
haben ein zentrales
Anliegen: Den Erfolg und
die Freude unserer Kunden.
Dabei folgen wir einem
wesentlichen Grundsatz:
Wir versprechen nur, was
wir auch in allen Details
halten kdnnen.

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752
A: 3454 Gutenbrunn 40 M: office@fairkaufstraining.at

fairkaufstraining

bietet ganzheitliche
und praxistaugliche
Beratung fir Menschen
und Unternehmen.

Unser Sperzialgebiet: Profis in
Verkauf und Vertrieb zum Erfolg
begleiten. fairkaufstraining
beherrscht nicht nur Verkaufs-
techniken, sondern setzt auf
den klaren Mehrwert, der durch
Persdnlichkeits-entwicklung
entsteht. Wir fokussieren dabei
nicht nur auf Zahlen, sondern
auf nachhaltige Losungen
und Authentizitat.



.. verbinde das Wesentlichel
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fairkaufstraining ist ein junges Unternehmen mit Langzeiterfahrung. Ja, das geht!
fairkaufstraining wurde 2011 von Doris Mock gegriundet — die Uber jahrzehntelange
Berufserfahrung in der Wirtschaft und Expertise in Supervision verfigt. Doris Mock mag
Menschen und Erfolgserlebnisse. Und sie mag es, Menschen Erfolgserlebnisse zu verschaffen.

Doris Mock ist vielfach ausgebildete Trainerin, Verkaufstrainerin, Coach, Mentor, Counseller,
zertifiziert in SIZE Prozess® und quadilifiziert in so einigem mekr.

Bei fairkaufstraining treffen Sie neben Doris Mock noch ein multiprofessionelles Team aus
Beratern, Trainern, Coaches, Therapeuten, Arzten und Psychologen — alle mit dem klaren Ziel
und der Fahigkeit, Menschen und Unternehmen auf ihrem Weg zum Erfolg effektiv zu
unterstUtzen.

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752
A: 3454 Gutenbrunn 40 M: office@fairkaufstraining.at
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Wer sich

verbessern will, Al | es |ST

b ht ki .

dre?‘ilﬁ\icer’re (I?émziele - erreicC h b ar.
finden wir U ﬂd er VOﬂ

lhre gemeinsam!

fairkaufstraining
sind erreichbar —
fOr Sie besonders
gerne.

M .
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Hier geht's zu uns!

Fairkaufsirainin 1G.e0

Doris Mock
Geschdaftsleitung

Anschrift: Gutenbrunn 40
3454 Reidling

Telefon&Fax: +43(0) 2782827 52
Mobiltelefon: +43 (0)664 53561 61

E-Mail: office@fairkaufstraining.at
Internet: www.fairkaufstraining.at

F: Fairkaufstraining e.U. T/F: +43 (0) 2782 82752 3 e o
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Sie
konnen
belides
haben —
Spal3 &
Erfolg!




kaufs n
Mir Kom/oe/"enz und S/DOB ZUum Er‘/[’o/g




kaufs n
Mir Kom/oe/"enz und S/OOB ZUum Er‘/[’o/g




